
伊勢半グループ、グローバルサイトのセキュリティ強化に向け
て AWS Marketplace を活用してセキュリティソリューショ
ンを導入

伊勢半グループ　
株式会社伊勢半本店

ビジネスの課題：グローバル展開におけるセ
キュリティ対策の強化

伊勢半グループのはじまりは 1825 年（文
政 8 年）、日本橋で『伊勢屋半右衛門』、通称
『伊勢半』として創業した紅屋です。初代・澤
田半右衛門は、江戸の紅白粉問屋で 20 数
年の奉公を経て独立し、努力の末に生み出
した艶やかな玉虫色の『小町紅』が江戸で人
気となりました。その秘伝が受け継がれ、現
在でも山形県の紅花を使った小町紅が、当
時と変わらない製法を用いて、職人の手で
作られています。
「当社は“伝統と革新”を重視しています。伝
統を維持しながらも、時代に合わせた新し
い化粧品や革新的な製造方法を生み出して
きました。マスカラの 2 大カテゴリーであ
るフィルムタイプとウォータープルーフタ
イプの長所を両立した通称『第 3 のマスカ
ラ』などが人気です。伊勢半グループのひと
つである伊勢半本店が運営する『紅ミュー
ジアム』では、日本の化粧や紅の歴史・文化
を学べますし、大人から子供まで楽しめる
イベントも開催していますので、ぜひ足を
運んでいただきたいと思います」と、伊勢半
本店 財務・情報管理本部 情報システム部 
部長の橋本雅人氏は語ります。
また近年、伊勢半グループの化粧品はアジ
アを中心とした海外でも人気が高まってい
ます。そこでより幅広い国・地域に商品を届
けていくため、同社はグローバルサイトを
刷新するなど販売力の強化を図っていると

ころです。
そうした背景に合わせて伊勢半グループで
は、IT および情報セキュリティの強化につ
いても再検討を行いました。新しい IT 技
術にも積極的にチャレンジし、全社的な効
率改善につなげています。その一環として 
2017 年からは Web サイトを旧来のレン
タルサーバーから AWS 環境に移行し、シ
ステムの安定化と運用効率化を実現しま
した。
「近年とくに、サイバー攻撃のニュースが話
題になっていたこともあり、全社的なセ
キュリティを強化する必要があると考えて
いました。もちろん、海外向けのグローバル
サイトも同様です。もともと WAF（ウェブ
アプリケーションファイアウォール）など
の標準的なセキュリティは利用していまし
たが、2017 年の AWS 化でも導入を支援
いただき、現在も保守を依頼している IDS 
に、より効果的なセキュリティ対策につい
て相談しました」と、伊勢半本店 財務・情報
管理本部 情報システム部の永田雅史氏は
振り返ります。
＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿

ソリューション：AWS Marketplace 経由
でソリューションを短期導入

セキュリティ強化が急務とはいえ、もとも
と小規模な管理体制で AWS を活用してき
た伊勢半グループにとって、運用負荷が増
えて人手を要する事態やコストの肥大化は
避けたい状況です。そこで IDS が提案した

概要：日本伝統の化粧品「紅」で 200 年もの歴史を持つ一方、現在は総合化粧品
メーカーとして海外まで広く商品を展開する伊勢半グループ。グローバルサイトを中
心としたアマゾン ウェブ サービス（AWS）環境のセキュリティ改善に着手した同社は、
クラウド型総合サーバーセキュリティソリューションを AWS Marketplace から調達
しました。パートナーである株式会社アイディーエス（以下、IDS）の支援のもとわずか 
1 か月で導入し、ライセンスコストを抑えてトータルコストは 1/2～ 1/3 まで低減が
見込まれています。

のが、管理サーバーをクラウド上で提供す
るトレンドマイクロのクラウド型総合サー
バーセキュリティサービス「Trend Cloud 
One Workload Security」でした。比較的
低コストで AWS 環境に導入可能で、成り
すましなどの外部攻撃を効果的に防ぐこと
ができます。随所に機能自動化が図られて
いるうえ、IDS の運用サポートやレポーティ
ングを組み合わせれば、ほとんどメンテナ
ンスフリーで運用できるという判断です。
伊勢半グループが導入を決定したのは、セ
キュリティ機能や導入効果はもちろん、
IDS が示した導入方法に依るところも大
きかったといいます。AWS Marketplace 
を介して Trend Cloud One を導入する
と、一般的なライセンスとして購入するの
と比べて、いくつものメリットがあったた
めです。
まず Trend Cloud One Workload Security 
を一般的なライセンスとして購入し、AWS 
環境へインストールすると考えた場合、イ
ンスタンスの大きさに関わらず 1 ライセ
ンス単位の料金体系になります。一方  
AWS Marketplace から調達すると、AWS 
のインスタンスと同様に従量課金で利用す
ることが可能です。対象のインスタンスタ
イプが小さければ、一般的なライセンスよ
りも低料金から始めることが可能です。こ
れはクラウドの利用方法にマッチしてお
り、また IDS のようなパートナーを通じた
一括請求を選ぶことができるので、予算が
組みやすいという利点があります。
「AWS Marketplace に提示されているソ
リューションであれば、AWS 環境との親
和性が担保されており、システムとの相性
を調査する必要がありません。一般的なセ
キュリティシステムは事前の調査や、自社
システムとの相性、既存のソフトウェアに
影響が出ないかなど、テストに時間がか
かってしまうことが問題点の 1 つですが、
そこにかける時間が不要になります。今回
は IDS のサポートのもと、1 か月ほどで導
入できましたから、他の導入方法と比べて
かなり短かったと考えています」（永田氏）
また、AWS アドバンストティア サービ

スパートナーである  IDS（ブランド名：
Sunny Cloud（サニークラウド））は、AWS 
Marketplace で販売されている製品を安
価に提供できるプライベートオファーの権
利を有しているため、導入コストも低減す
ることができました。
＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿＿

導入効果：コストを低減しながらほぼメンテ
ナンスフリーでセキュリティを強化

伊勢半グループは、Trend Cloud One 
Workload Security の導入と IDS の運用
支援を組み合わせたことによって、「内製運
用の最小化」（永田氏）でのセキュリティ強
化を実現できました。現在は、定期的に IDS 
からレポートを受け取り、さらなるセキュ
リティ強化のポイントと対策を検討してい
ます。AWS Marketplace と IDS のサポー
トによってさまざまなメリットを享受でき
るため、トータルコストは 2 分の 1 から 3 
分の 2 は低減できたと試算されています。
橋本氏は IDS のサポートについて、「密な
コミュニケーションによって私たちの課題
を引き出し、最適な方法を提案してくれま
した。定例会で詳細なレポートを提供して
くれますし、必要に応じて AWS と連携し
て課題解決に努めてくれていると感じます。
また、AWS Marketplace には非常に多く
の有用なツールが並んでいますので、何が
当社にとって必要か、マッチしているか、ふ
さわしいかを選ぶアドバイザーとなってく
れる点も、私たちにとって大きなメリット
だと思います」と高く評価しています。
伊勢半グループでは、サイバーリスクが増
大していく中、世界中のお客様が安心して
グローバルサイトや EC を活用していただ
けるように、さらなるセキュリティ強化を
図っていく計画です。また BCP や AI など、
幅広い視野で AWS の活用を検討していく
ことも検討しているといいます。そのため 
AWS には安全強化のためのサービス強
化、IDS には引き続き最新技術の紹介や効
果的な活用方法の提案を期待しています。
最新技術に支えられ、長い歴史を持つ伊勢
半の紅の文化は、さらに広がっていきます。

導入効果
● 1 か月：セキュリティツールの短期導入
● 3 分の 2：AWS Marketplace と パート
ナー支援の活用による TCO 削減予測

● 最適化：選定が困難なセキュリティを最
適な方法で導入

ご利用中の主なサービス
● AWS Marketplace
● Trend Micro Cloud One Workload 
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株式会社アイディーエス
株式会社アイディーエスが運営す
る AWS 導入・活用の総合支援サー
ビス「Sunny Cloud（サニークラ
ウド）」では、10 年以上にわたる 
AWS の導入、設計、運用、コスト最
適化のノウハウと実績が高く評価
されており、お客様環境の AWS 
移行、環境構築、運用最適化、アプ
リケーション構築までお客様のク
ラウドジャーニーを総合的に支援
している。
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「AWS Marketplace の活用によって、事前調査・検証に時間のかかるセ
キュリティソリューションを短期に導入し、ほぼメンテナンスフリーで運用でき
ています」

橋本 雅人 氏
株式会社伊勢半本店　財務・情報管理本部　情報システム部　部長
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企業概要
伊勢半グループ
文政 8 年（1825 年）、日本伝統の化粧
品「紅」を製造・販売する紅屋として創業。
初代・澤田半右衛門は、試行錯誤の末に
玉虫色に輝く「小町紅」で評判を取った。
その“伝統と革新”の精神が歴代の紅職
人に受け継がれ、現代でも変わらぬ製法
を踏襲している。一方で総合化粧品メー
カーとしてセルフメイク化粧品の研究・開
発から製造・販売までを行っている。「ヒロ
インメイク」「ヘビーローテーション」など
数々の化粧品ブランドを展開し、幅広い
ユーザーに親しまれている。


