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AWSパートナープログラム

APN (AWS Partner Network)

AWS パートナーネットワーク (APN) は、アマゾン ウェブ サービ
ス（AWS）が世界規模で展開するパートナープログラムです。この
プログラムは、AWS上で革新的なビジネス構築を志向する企業のた
めに、ビジネス・技術・マーケティング・市場開拓の面で支援を提
供します。
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AWSパートナープログラムに
参加する３つの理由
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 Solution Training for Partner Foundation(STPF)

・ これからクラウドに携わる営業向け無償トレーニング

・ 東京/大阪.名古屋で四半期に一度開催

・ サクセスストーリー、セキュリティやTCOの考え方見積方法、

AWS勉強方法など営業に必要な知識のすべてを網羅

・初級/中級/上級者向けに無償で提供される豊富なトレーニングプログラムへご参加いただけます

 AWSome Day for Partner

・ 初級エンジニア向けの無償トレーニング

・ 四半期に一度の開催

…and more!!

1) クラウド分野に強い人材をスピード育成
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・ 共同マーケティングプログラムの活用

・ コンピテンシーを活用し、自社の得意分野をアピール

・ AWS対応製品カタログやパートナー検索システムへ
自社情報を掲載＆プロモーション

2) 自社の強みを世の中にアピール
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2) 自社の強みを世の中にアピール
・AWS対応製品カタログなど、様々な仕組みを貴社のプロモーション活動にお役立ていただけます

 ESP オンライン

・AWS対応製品のオンラインカタログ

・カテゴリー毎の掲載

・AWS対応製品の検索はこちらから https://esp-online.com/

 パートナーソリューションファインダー

・パートナー名/得意分野/ソリューション名で検索

・AWS利用者にとってのパートナー検索ツール

・世界中のパートナーが検索対象

https://esp-online.com/


© 2017, Amazon Web Services, Inc. or its Affiliates. All rights reserved.

・520社を超える(*1)パートナーコミュニティでの協業

・APNパートナー限定ミーティングへの参加
（パートナー向け最新情報の確認＆ネットワーキング）

・日本全国に広がるAWS利用者＆パートナービジネス

3) コミュニティを活用したパートナーの連携

(*1) 2017年12月時点での国内パートナー数（スタンダード・アドバンスド・プレミア）
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「安心して選べる」 各ソリューション分野別の有能パートナーを認定

New

AWS コンピテンシープログラムの種類
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・全国に広がるAPNコミュニティ（昨年12月現在)

・パートナー限定ミーティングへの参加

理由3 コミュニティを活用し他のパートナーと連携

コンサルティングパートナー
(SIパートナー)

テクノロジーパートナー
(ISVパートナー)

222 299
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1. コンサルティングパートナー

2. テクノロジーパートナー

御社はどちらですか？

APNに参加するために最初に決めること
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コンサルティングパートナー：

システムインテグレータ（SI）、コンサルティング会社、

マネージドサービスプロバイダー等

テクノロジーパートナー：

独立系パッケージソフトウェア（ISV）、ハードウェア、SaaS、

PaaS、セキュリティツールのベンダー

コンサルティングパートナーと
テクノロジーパートナー
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要件 旧スタンダード 新スタンダード条件

技術者向け初級オンライントレーニング (無料) を完了したスタッフ数※ 2 2

営業向け初級オンライントレーニング (無料) を完了したスタッフ数 2 2

AWS 認定 (アソシエイトレベル) を取得したスタッフ数 2 2

事例数 2 (公開） 2 (非公開事例でも可)

直近3カ月での、月額平均 AWS 利用料総額 月1,000 USD以上 月1,000 USD以上

有償の AWS サポートへの加入 必要 必要

ビジネスプラン 必要 不要

プログラム年会費 2,500 USD/年 2,500 USD/年

（プログラム特典：パートナーへ贈られるAWSディスカウントコード額） +2,500 USD +3,500 USD

相互NDAの締結 必要 必要

コンサルティングパートナーの条件

※ 技術者向け初級オンライントレーニングに関して、イントラクター付のトレーニングをすでに受けて修了している場合も 完了とみなします。
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要件 旧スタンダード 新スタンダード条件

技術者向け初級オンライントレーニング (無料) を完了したスタッフ数※ 2 ー

営業向け初級オンライントレーニング (無料) を完了したスタッフ数 2 ー

AWS 認定 (アソシエイトレベル) を取得したスタッフ数 2 ー

事例数 2 (公開または非公開) 2 (公開または非公開)

AWS 上で動くパッケージ数（※すでに販売されていること） 1製品以上 1製品以上

有償の AWS サポートへの加入 必要 必要

ビジネスプラン 必要 不要

プログラム年会費 2,500 USD/年 2,500 USD/年

（プログラム特典：パートナーへ贈られるAWSディスカウントコード額） +2,500 USD +3,500 USD

相互NDAの締結 必要 必要

※ 技術者向け初級オンライントレーニングに関して、イントラクター付のトレーニングをすでに受けて修了している場合も 完了とみなします。

テクノロジーパートナーの条件
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ご登録とそのメリット
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支援
度合

High

プレミア

アドバンスド

スタンダード

レジスタード

コンサルティングパートナー

テクノロジーパートナー

最初の一歩はレジストレーションから！

APN 4つの段階
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APNポータルに登録 (Registration)し、APNパートナーになる
準備をしている企業を指します。 レジスタード

1. 無料のe-Learning教材を受講できます。

2. APNパートナー様向けのセミナーや勉強会の一部に無料でご参加

いただくことができます。(*1)

3. 登録のための費用は発生いたしません。

APNポータルに登録すると、こんな特典があります！

(*1) 内容によってはNDAが必要なものがございます

AWSパートナープログラム レジスタード
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AWSパートナープログラム 詳しいメリット

 パートナー様の底上げ支援

 リード獲得支援

 営業/技術/アライアンス支援

 費用支援
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メリット レジスタード スタンダード アドバンスド

オンラインWebinarへの参加 ✔ ✔ ✔

パートナー向けセールストレーニング初級編への参加 ✔ ✔ ✔

パートナー向けセールストレーニングAdvanced編への参加 一部可能 優先的

パートナー向け技術トレーニングへの参加 ✔ 優先的

有償トレーニングの割引受講 ✔ ✔

APNポータルへのアクセス ✔ ✔ ✔

パートナー向けセミナー/勉強会への参加 一部可能 ✔ 優先的

APN コンピテンシー申し込み資格 ✔

AWSパートナープログラムでは、有償・無償・オンラインなど様々な教育を提供しています。
これらを通して、AWSを取り扱うための知識面・技術面での底上げをご支援します。

AWSパートナープログラムのメリット

パートナー様の底上げ支援
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メリット レジスタード スタンダード アドバンスド

AWS主催展示会への出展 ✔ 優先的

共同セミナーの実施 ✔ 優先的

プレスリリース文言チェック ✔ ✔

APNパートナー主催セミナーへの講師派遣 ✔ 優先的

APN パートナーロゴの利用 ✔ ✔

APN パートナーディレクトリへの掲載 ✔ ✔

APN Marketing Centralの利用権（無料） ✔ ✔

スタンダード以上のパートナー様に対して、パートナー様のビジネスプランに則り
リード獲得のための施策を用意しています。

AWSパートナープログラムのメリット

リード獲得支援
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メリット レジスタード スタンダード アドバンスド

弊社担当営業による営業支援 一部可能 ✔ 優先的

ソリューションアーキテクトのよる提案支援 一部可能 ✔ 優先的

AWS上で稼働するサービスの開発用ファンドの提供 ✔ ✔

プロダクト／サービス ロードマップの提供 ✔ ✔

ESPへの掲載 ✔ 優先的

事例集への掲載 ✔ 優先的

プレスリリースやパネル・カタログの文言チェック ✔ ✔

定期的な協調ビジネスに関するMeetingの実施 ✔

四半期に一度のパートナーミーティングへの参加 ✔ ✔

弊社担当営業による営業支援 一部可能 ✔ 優先的

日々の活動のなかでの疑問や依頼に対し、営業/技術/アライアンスの側面でご支援いたします。

AWSパートナープログラムのメリット

営業/技術/アライアンス支援
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メリット レジスタード スタンダード アドバンスド

階層Up 支援ファンド ✔

PoC ファンド ✔ ✔

サービス開発用 SandBox ファンド ✔ ✔

ハンズオン用クーポンの提供 ✔ ✔

APN Acceleration ファンド ✔

APN Marketing Development ファンド ✔

AWS クレジット ３,500 USD/年 ３,500 USD/年

APNプログラムでは、AWSを活用するための人材育成に関する費用、顧客に対する
PoC時にかかる費用の軽減、御社とAWSのビジネスをより大きく進めていく際に
かかる費用の一部をファンドとして提供いたします。

AWSパートナープログラムのメリット

費用支援
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ご登録の流れ
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パートナープログラム参加の流れ

APNプログラムの理解
AWSパートナープログラム説明会等への参加

APNポータルサイトへ御社情報を登録（Registration）
コンサルティングパートナー or テクノロジーパートナーの選択

APNポータルサイトのアカウント作成

①

②

③

(コンサルティング)

(テクノロジー) 
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パートナープログラム参加の流れ (コンサルティング)

APNスタンダードパートナー要件のクリア
コンサルティングパートナー スタンダードになっていただくための要件

④

 無料オンライントレーニングの受講（2種類を、それぞれ2名以上ずつ修了）

AWSビジネスプロフェッショナル認定 (AWS Business Professional Online）

AWSテクニカルプロフェッショナル認定 (AWS Technical Professional Online）

 AWS認定資格（アソシエイトレベル）に合格（2名以上）

費用(認定試験受験費用)が発生します

試験の種類: https://aws.amazon.com/jp/certification/our-certifications

 2件の事例をパートナーセントラルへ登録

https://aws.amazon.com/jp/certification/our-certifications
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パートナープログラム参加の流れ (テクノロジー) 

APNスタンダードパートナー要件のクリア
コンサルティングパートナー スタンダードになっていただくための要件

④

 2件の事例をパートナーセントラルへ登録

 AWS上で稼働する製品/サービスをパートナーセントラルへ登録 (1つ以上)
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パートナープログラム参加の流れ

NDAの締結

APNポータルサイトの「アップグレード申請」をPush

⑤

⑥
御社からアップグレード申請が行われたという連絡が、米国AWSからJapan teamに届きます
全ての要件を満たしていれば、アップグレードが承認されます

弊社フォーマットにてNDAを相互締結いただきます

(コンサルティング)

(テクノロジー) 

 以下の点を、事前に御社内でご確認ください

「開発者」以上のAWSサポートを1つ以上のAWSアカウントで購入しているか

※サポートの種類は(https://aws.amazon.com/jp/premiumsupport/)をご覧ください

https://aws.amazon.com/jp/premiumsupport/
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パートナーになるための手順

▼APNポータルサイトに登録し、パートナーになる
まずは下記資料に沿って、AWSのパートナー向け無料ポータルサイト
「パートナーセントラル」へご登録ください。NDAフォームも下記に含まれています。

・APN正式参加までのステップガイド（コンサルティングパートナー）

・APN正式参加までのステップガイド（テクノロジーパートナー）

APNパートナーセントラル (ポータルサイト)：
https://aws.amazon.com/jp/partners/apn-portal/

https://s3-us-west-2.amazonaws.com/horakari/APN_Con_guide.pdf
https://s3-us-west-2.amazonaws.com/horakari/APN_Tech_guide.pdf
https://aws.amazon.com/jp/partners/apn-portal/
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ご不明な点は以下にご連絡下さい

aws-jp-alliance-em@amazon.com


